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CERERE DE FINANŢARE

I.
DATE  ASUPRA  ACTIVITĂŢII  GENERATOARE  DE VENIT

a. Denumirea proiectului   ATELIER DEBITAT ŞI PRELUCRAT MATERIAL LEMNOS
b. Localizarea proiectului        Sat Drăgăneşti, Comuna Andrieşeni, Judeţul Iaşi
c. Tipul activităţilor generatoare de venit: 

	Prelucrarea materialului lemnos


d. Data la care va începe comercializarea produselor/serviciilor (dacă deja aţi şi început comercializarea produselor, oferiţi amănunte suplimentare).

	Comercializarea produselor obţinute în urma activităţii desfăşurate va putea începe după aproximativ 2 luni (după terminarea lucrărilor de amenajare a infrastructurii economice).


II.
OBIECTIVE
Care sunt obiectivele generale în desfăşurarea acestor activităţi ?

Pe termen scurt :

	Reducerea şomajului (în zonă există persoane calificate în prelucrarea lemnului şi disponibilizate în urma restructurării unor firme de profil din judeţ);

 

	Creşterea veniturilor colectate la bugetul Consiliului Local Andrieşeni din taxele şi impozitele locale aferente noii activităţi economice desfăşurate;




Pe termen lung :

	Exploatarea la un nivel superior a resurselor de material lemnos existente în zonă (menţionăm că această comună posedă suprafeţe extinse acoperite cu păduri de foioase – stejar, fag, plop etc.); 



	Extinderea pieţei activităţii desfăşurate la comunele vecine, care prezintă, de asemenea, un potenţial semnificativ şi care nu au posibilitatea prelucrării materialului lemnos (Buhăieni, Spineni, Fântânele, Rediu, Şoldana);



	Creşterea nivelului de trai prin creşterea veniturilor persoanelor angajate şi a persoanelor beneficiare direct sau indirect de realizarea proiectului; 




III.
DATE PERSONALE

a. Numărul membrilor grupului de producţie _____12 membri ______

b. Comitetul de Conducere a Proiectului :

(1) Preşedinte ……… ACHIHĂEI ANDREI SEBASTIAN
(2) Administrator …... DUMA DAN
c. Pregătire (profesională):

(1)   ……………LICEUL A. T. LAURIAN BOTOŞANI
(2)   …………… LICEUL A. T. LAURIAN BOTOŞANI 

d. Experienţă de muncă (ani) în domeniu  

 (1)… 1 an…..(2) ……2 ani
e. Alte cursuri de pregătire  urmate? (dacă  e  cazul )

(1)   Facultatea de Economie şi Administrarea Afacerilor 
(2)   Facultatea de Economie şi Administrarea Afacerilor  
f. Care sunt calificările / cunoştinţele profesionale de care aveti nevoie şi pe care intenţionaţi  să le dezvoltaţi pe parcursul derulării proiectului şi a activităţilor generatoare de venit ?

	Maistru specializat în prelucrarea lemnului

	Muncitori calificaţi în activitatea de prelucrare a lemnului

	Agent de vânzări

	Compartiment Marketing


INFORMAŢII DETALIATE DESPRE SOLICITANT

1. Indentitate (societatea comercială solicitantă)
	Denumire legală completă:

 S.C.BARBER`S S.R.L.

Prescurtare (dacă există):

Forma de organizare (SRL, SA, SCS, SCA, SNC): S.R.L.

	Nr. de înregistrare la Registrul Comerţului: J –22/546/04.04.2003

	Codul fiscal sau codul unic de înregistrare:15345130

	

	Adresa sediul social:

Strada:       Arapului nr. 3                                                                                   nr.:          

Oraşul/Comuna: IAŞI
Codul poştal: 6600

	Telefon:

	Fax:

	E-mail: asiman20032yahoo.com

	Reprezentantul legal al societăţii:     Achihăei Andrei Sebastian,Duma Dan


2. Detalii despre bancă

	Numele titularului contului:
	Achihăei Andrei Sebastian

	Cont bancar nr.:
	25336.92-31800.2/ROL

	Codul Băncii:
	230500

	Codul SWIFT:
	230600

	Numele Băncii:
	BANCA COMERCIALĂ ROMANĂ

	Adresa Băncii:
	IAŞI  str. Palat nr. 11 

	Numele persoanei(lor) cu drept de semnătură:
	1.Laurenţiu Aştefanei

2.Toader Iliescu

	Funcţia(ile) persoanei(lor) cu drept de semnătură:
	1.Director

2.Cotabil sef


3. Domeniul de activitate al societăţii comerciale (descriere detaliată a activităţilor principale ale firmei, inclusiv tipul de activitate (producţie, servicii, turism, construcţii etc.) şi codul CAEN, aşa cum rezultă din documentele firmei)
	Activităţi
	Cod CAEN

	Prelucrarea materialului lemnos propriu sau al clientului;
	

	Producţia de cherestea;
	

	Producerea de semifabricate din lemn necesare construcţiei de clădiri;
	

	Producţia de mobilă;
	

	Producţia de piese de stolerie sau tâmplărie;
	

	Montarea acestor piese la cererea clientului;
	


1. Asociaţi/Acţionari (Prezentaţi lista completă a asociaţilor/acţionarilor - persoane fizice sau juridice)
	Asociati/acţionari
	
	
	

	Persoane fizice
	Adresa completă şi telefonul
	Cetăţenie
	Părţi (%)

	1.Achihăei Andrei Sebastian
	IAŞI str.Ciric nr.52    0742975220
	Română
	    50

	2.Duma Dan
	IAŞI str Copou nr.44 0740082607
	Română
	    50

	3.
	
	
	

	4.
	
	
	


IV. BUGETUL TOTAL AL PROIECTULUI   20.000 Euro, din care:

Cheltuieli eligibile conform programului          , reprezentând 100%, din care:

a) de la Programul „Dezvoltarea Regiunii NORD-EST” sau, după caz, Programul „Dezvoltarea judeţului <denumirea judeţului>”

        __10.000__Euro  reprezentând 50%

b) contribuţia solicitantului

10.000 Euro__Lei, reprezentând 50%

 DATE PRIVIND MAŞINILE, UTILAJELE, INSTALAŢIILE ŞI ECHIPAMENTELE PENTRU CARE SE SOLICITĂ SPRIJIN FINANCIAR

	Nr.

crt. 
	Maşini, utilaje, instalaţii, echipamente
	Valoarea totală


	Suma care trebuie transferată din acest Program 
	Suma reprezentând contribuţia privată

	1


	1. GATER – 1 buc.

2. CIRCULAR – 2 buc.

3. RINDEA / ABRIC – 2 buc.

4. ŞLEFUITOR CU TALPĂ – 1 buc.

5. ŞLEFUITOR CU BANDĂ – 1 buc.

6. MAŞINĂ DE GĂURIT – 2 buc.

7.   PISTOL DE VOPSIT – 1 buc.                                                   
	· Euro –

         3.000 

  3.000

         1.000

            500

1.000

1.000

500


	%

100
	· Euro –

   2.550

 2.550

850

425

850

850

425
	%

85
	Euro –

450

450

150

75

150

150

75
	%

15




          Total                                                             10.000                           8.500                            1.500

 
V. TRANSFERUL DE FONDURI

Vă rugăm să prezentaţi propunerile dvs. privind planificarea transferurilor. 

	Data transferului

(luna relativă la data semnării contractului)
	Suma care trebuie transferată din acest Program 

- lei -
	Suma reprezentând contribuţia privată înainte de solicitarea transferului din acest Program 

- lei -

	Valoare in lei “luna 1”

  Valoare in lei “luna 7”
	8.500 Euro

1.500 Euro
	10.000 Euro




VI.
LOCURI  DE  MUNCĂ

Estimaţi costul forţei de muncă de care aveţi nevoie pentru activităţile generatoare de venit:

	Funcţia/

Postul/Denumirea locului de muncă
	Numărul de persoane*
	Costul lunar

al forţei de muncă

-mii lei-
	Perioada de timp
	Costuri pentru primul an de activitate

	administratori
	2
	4.500.000
	nedeterminată
	  108.000.000

	maistru
	2
	3.200.000
	nedeterminată
	  76.800.000

	muncitor calificat
	6
	2.800.000
	nedeterminată
	201.600.000

	agent de vânzări
	1
	3.000.000
	nedeterminată
	      36.000.000

	paznic
	1
	2.500.000
	nedeterminată
	   16. 800.000


VII.
PRODUSE / SERVICII (obiectul activităţii generatoare de venit):
1. Succintă descriere:           

	Prelucrarea materialului lemnos propriu sau al clientului;

	Producţia de cherestea;

	Producerea de semifabricate din lemn necesare construcţiei de clădiri;

	Producţia de mobilă;

	Producţia de piese de stolerie sau tâmplărie;

	Montarea acestor piese la cererea clientului;


2. Care sunt activităţile pe care intentionaţi să le realizaţi pentru a mări calitatea / valoarea produselor ?

( Lărgirea gamei de produse

( Ambalarea

( Etichetarea

3. Cât credeţi că veţi vinde din fiecare produs pe zi sau pe săptămână sau pe lună (specificaţi unitatea de timp) ? 

	Produse/servicii*
	Cantitate estimată (lună)
	Valoare estimată

- lei-
	Contribuţie la total venituri**, % 

	Prelucrarea materialului lemnos propriu sau al clientului;
	    200
	   15.000.000
	            10

	Producţia de cherestea;
	    1000
	   30.000.000
	            20

	Producerea de semifabricate din lemn necesare construcţiei de clădiri;
	    2000
	   30.000.000
	            20

	Producţia de mobilă;
	     100
	   60.000.000
	            40     

	Producţia de piese de stolerie sau tâmplărie;
	     300
	   15.000.000
	            10

	TOTAL
	
	   150.000.000
	            100


* Se completează în funcţie de numărul de produse pe care doriţi să  le vindeţi

** Cifrele din coloana trei vor trebuie să totalizeze 100 

VIII. DATE FINANCIARE

Capitalul  de care dispunem este de 20.000 E, din care 10.000 E finanţare FRDS, adică 750.000.000 lei  la o rată schimb valabilă astăzi, 21 05 2003 de 37.500 lei ~1 E. 

Total venituri

Veniturile estimate sunt:

	Produse/servicii*
	Venit –lei-lună
	Venit -lei-

an
	Venit –lei-

3 ani

	Prelucrarea materialului lemnos propriu sau al clientului;
	   15.000.000
	   180.000.000
	     540.000.000

	Producţia de cherestea;
	   30.000.000
	   360.000.000
	   1.080.000.000

	Producerea de semifabricate din lemn necesare construcţiei de clădiri;
	   30.000.000


	   360.000.000

   
	   1.080.000.000



	Producţia de mobilă;
	   60.000.000
	   720.000.000
	   2.160.000.000

	Producţia de piese de stolerie sau tâmplărie;
	   15.000.000
	   180.000.000
	      540.000.000

	TOTAL
	 150.000.000
	 1.800.000.000
	    5.400.000.000        


Total cheltuieli

Cheltuelile estimate sunt:

	
	Cheltuieli –lei-

luna
	Cheltuieli –lei

an
	Cheltuieli –lei

3 ani

	Salariul 
	37.700.000
	        452.400.000
	 1.357.200.000

	Chirie
	0
	0
	0

	Promovare
	1.000.000
	   12.000.000
	     36.000.000

	Materii prime
	30.000.000
	 360.000.000
	1.080.000.000

	Asigurari
	1.000.000
	   12.000.000
	      36.000.000

	Impozite
	13.547.000
	 162.564.000
	    487.692.000

	Întreţinere
	6.000.000
	   72.000.000
	     216.000.000

	Transport
	1.000.000
	   12.000.000
	       36.000.000

	Altele..
	2.000.000
	    24.000.000
	       72.000.000

	Total
	92.247.000
	1.106.964.000
	   3.320.892.000


Capital 750.000.000 lei

Suma necesara pentru a lansa si finanta afacerea pe primele 3 luni  685.491.000 lei

Venituri pe trei ani  5.400.000.000 lei

Cheltuieli pe trei ani    3.320.892.000 lei
Profit pe trei ani 2.079.108.000 lei

IX. PIAŢA

1. Cine sunt cumpărătorii produselor dvs. ? Care este piaţa dvs. ?  Daţi informaţii despre cumpărătorii produselor dvs. :

	Produsele relizate vor fi destinate, în primul rând, pieţei locale, reprezentată de comuna Andrieşeni  şi de comunele învecinate. 

Având în vedere faptul că în ultimul timp numeroase persoane se retrag în mediul rural, există o afluenţă deosebită a foştilor locuitori ai acestei comune care se întorc către locurile de origine. Astfel, apare o cerere crescândă de semifabricate din lemn destinate construcţiei de case, dar şi de produse de stolerie şi tâmplărie.

O destinaţie potenţială a produselor noastre poate fi reprezentată de şcolile, grădiniţele, căminele culturale din comună sau din comunele limitrofe prin achiziţii de produse de stolerie, scaune, mese, dulapuri etc. 

În plus, pentru clienţii care doresc prelucrarea lemnului propriu, poate fi oferit tipul de prelucrare solicitat.

De asemenea, în cazul produselor de stolerie şi tâmplărie pot fi oferite şi servicii de transport, montare şi reparaţii ale acestora.

Pe parcurs, odată cu dezvoltarea activităţii, va fi demarată şi producţia de mobilă. La început, piaţa de desfacere va fi reprezentată de comuna Andrieşeni şi de zonele limitrofe. În perspectivă, aceasta va putea fi extinsă şi la alte zone prin încheierea de contracte cu firme de distribuţie de profil.

Comuna fiind destul de departe de principalele oraşe din zonă, nu există posibilitatea deplasării solicitanţilor de acest gen de servicii către alţi furnizori. Prin implementarea acestui proiect, va fi oferită şansa oferirii de astfel de produse  şi servicii direct cetăţenilor din zonă, eliminându-se totodată şi costurile legate de transportul lemnului şi al produselor finite.

Piaţa produselor şi serviciilor oferite are un caracter stabil şi chiar crescător, în perspectiva creşterii nivelului de trai al locuitorilor şi posibilităţilor crescânde de suportare a cheltuielilor de construcţie de case, întreţinere de locuinţe sau achiziţionare de mobilă. 




2. Cât de mare este piaţa (cât de mulţi cumpărători estimaţi că aveţi ) ?

	Dimensiunea pieţei poate fi evaluată pe categorii de produse şi servicii oferite. Astfel, se apreciază că:

· vor fi construite circa 10-15 noi case în fiecare comună anual (ne referim inclusiv la celelalte comune limitrofe);

· vor fi produse  elemente de stolerie şi tâmplărie pentru  aproximativ 200 de gospodării;

· vor fi realizate produse din material lemnos destinate şcolilor, grădiniţelor, căminelor culturale, primăriilor  şi altor instituţii social-culturale din zonă;

· vor fi satisfăcute comenzile clienţilor de cherestea sau de scândură tip dulap – peste 500 mc;




3. Unde  este  piaţa  dumneavoastră ? Unde intenţionaţi să vindeţi produsele dvs. ?

	Piaţa produselor şi serviciilor oferite este localizată în imediata vecinătate a locului de desfăşurare a procesului de producţie. Ea este reprezentată de comuna Andrieşeni şi de comunele limitrofe, cu posibilitatea extinderii şi la alte zone din judeţele Iaşi sau Botoşani. Ulterior, mai ales în ceea ce priveşte producţia de mobilă piaţa va putea fi extinsă la nivel regional şi chiar naţional prin contracte încheiate cu firme de distribuţie a produselor de acest gen.


4. Cum intenţionaţi să transportaţi produsele la piaţă (mijloace de transport existente pe plan local, alte mijloace de transport) ? Câţi km, cost / km, cost pentru un transport? 

	În cazul în care se solicită transportul produselor la domiciliul clientului sau la locul lor de folosire, vor fi folosite mijloace de transport existente pe plan local, mai ales atelaje cu cai. Acest lucru este justificat în primul rând de distanţa mică (de până la 15-20 km) dintre locul de desfăşurare al activităţii de producţie şi localizarea clienţilor potenţiali, dar şi de costul redus al unui astfel de mijloc de transport. În cazul unor cantităţi mai mari, poate fi discutată posibilitatea transportului cu mijloace de transport auto de gabarit mare. De asemenea, odată cu extinderea pieţei şi la alte zone, transportul va fi asigurat din considerente de operativitate şi siguranţă a transportului cu mijloace auto specializate în transportul de marfă. 


5.  Piaţa pentru produsele dumneavoastră (cererea pentru produsele dvs.) este:

( în creştere ? 
  
( staţionară ? 

( în declin ? 

6. Explicaţi pe scurt de ce ?          

	Putem afirma că piaţa produselor şi serviciilor este în creştere din aceleaşi motive pentru care acest tip de activitate a fost considerată o prioritate: existenţa resurselor necesare, creşterea activităţii de construcţie de case pentru persoanele care se întorc în mediul rural, desfăşurarea de acţiuni de reabilitare a caselor existente, a clădirilor care aparţin diferitelor instituţii cu caracter social-cultural, inexistenţa unei concurenţe în zonă, distanţei relativ mari faţă de centrele urbane importante etc.


7. Ce cunoaşteţi despre  concurenţa dvs. ? Cum se compară produsele concurenţilor (ce puncte tari şi slabe au) cu cele oferite de dvs. (produsele A, B, C, etc) ? Completaţi tabelul următor cu informaţii despre concurenţii dvs. mai importanţi, pentru fiecare dintre produsele pe care doriţi să le comercializaţi. Numărul de produse şi concurenţi depinde de situaţia concretă a activităţii dvs.

Concurenţa pentru produsele dvs.
	
	Produsul A: semifabricate din lemn pentru construcţii de case

	Denumirea concurentului
	Nu există pe plan local

	Preţ
	

	Puncte tari
	

	Puncte slabe
	


	
	Produsul B: produse de tâmplărie şi stolerie

	Denumirea concurentului
	Mici producători individuali 

	Preţ
	

	Puncte tari
	Adaptabilitatea la cererea clientului

	Puncte slabe
	Capacitatea redusă de prelucrare, lipsa utilajelor, discontinuitatea activităţii.


	
	Produsul C: mobilă

	Denumirea concurentului
	SC MOLDOMOBILA SA IAŞI

	Preţ
	

	Puncte tari
	capacitate mare de producţie, experienţă, diversificare.

	Puncte slabe
	Distanţa mare faţă de comuna Ipatele (cost ridicat al transportului), lipsa unei reţele de distribuţie internă, 

orientare preponderentă spre export.


8. Unde se află concurenţii dvs.       

	Concurenţii se află la distanţe mari de zonele care vor beneficia de produsele şi serviciile oferite, ele fiind amplasate mai ales în centrele urbane din judeţul Iaşi (la aproximativ 60 km). În ceea ce priveşte semifabricatele din lemn pentru construcţii de case şi produsele de stolerie şi tâmplărie, aceşti concurenţi sunt la distanţe prea mari pentru a fi contactaţi de clienţii locali. 


X.  AMPLASAREA  PROIECTULUI / UTILAJELOR / ECHIPAMENTELOR 

1. Ce fel de utilaje / echipamente sunt necesare ?  

	7. GATER – 1 buc.

8. CIRCULAR – 2 buc.

9. RINDEA / ABRIC – 2 buc.

10. ŞLEFUITOR CU TALPĂ – 1 buc.

11. ŞLEFUITOR CU BANDĂ – 1 buc.

12. MAŞINĂ DE GĂURIT – 2 buc.

7.   PISTOL DE VOPSIT – 1 buc.                                                   Total: 10.000 Euro


2. Le veţi cumpăra sau închiria, şi în ce condiţii ? 

	Toate utilajele şi echipamentele vor fi cumpărate în urma selectării  celei mai convenabile oferte dintre cele disponibile de la firmele de profil.


3. Care este durata lor de viaţă ? 

	Toate utilajele şi echipamentele care vor fi achiziţionate au o durată de exploatare de 5 –10 ani. Durata poate fi prelungită cu preţul unor cheltuieli de întreţinere şi reparaţii suplimentare.


4. De ce fel de local / spaţiu dispuneţi ? 

	Proiectul va beneficia de o clădire (racordată la reţeaua electrică – curent trifazic) şi de spaţiul din jurul acesteia.  


5.Veţi plăti chirie pentru spaţiul respectiv sau acesta se află în proprietatea grupului de producţie ? Specificaţi. 

	Spaţiul în care se va desfăşura activitatea de producţie se află în proprietatea mea Achihăei Andrei Sebastian şi a administratorului Duma Dan.


6.Cine este proprietarul terenului pe care este amplasat spaţiul de producţie ?

	Terenul pe care este amplasat spaţiul de producţie aparţine tot nouă.


7. Sunteţi familiarizaţi cu procedurile uzuale de achiziţie de echipament şi materiale ? Indicaţi dacă aveţi nevoie de ajutor / sfat :

	Deşi persoanele care vor conduce proiectul sunt familiarizate cu procedurile uzuale de achiziţie de echipament şi materiale, nu se poate spune că nu este nevoie de consiliere în această privinţă.


8. Cum veţi plăti echipamentele, materiile prime ?

( Cu plata în numerar la primire

( În numerar pe bază de comandă

( Cu ordin de plată
( Alte metode de plată

9.În ce fază de dezvoltare se afla proiectul?

Prroectul în cauză se află în faza de idee.

Tabelul 1

COSTURI DE LANSARE ESTIMATE

Amenajare spatiu...................................................1.000 E

Echipamente..........................................................3.000 E

Instalare....................................................................500 E

Servicii, consumabile...............................................700 E

Costul stocului iniţial.............................................1.000 E

Cheltuieli profesionale(avocat, contabil)..................500 E

Licente, autorizaţii.................................................1.000 E

Telefon, utilitaţi........................................................200 E

Asigurari...................................................................500 E.

Publicitate pentru inaugurare....................................100 E

Cheltuieli neprevazute...........................................1.500 E

Total cheltuieli de lansare.................................10.900 E

                                                                =  408.750.000 lei

Tabelul 2

COSTURI PENTRU O LUNA

Salariul şi alte beneficii ale personalului.......................................................37.700.000 lei.

Chirie..............................................................................................................................0 lei

Promovare.........................................................................................................1.000.000 lei

Materii prime..................................................................................................30.000.000 lei

Asigurari...........................................................................................................1.000.000 lei  Impozite..........................................................................................................13.547.000 lei

Întreţinere..........................................................................................................6.000.000 lei       

Transport...........................................................................................................1.000.000 lei

Altele.................................................................................................................2.000.000 lei

Total cheltuieli pentru o luna........................................................................92.247.000lei

COSTURI TOTALE

Total cheltuieli pe trei luni.........................................................................276.741.000 lei

Totalul costurilor de lansare......................................................................408.750.000 lei

Suma necesara pentru a lansa si finanta afacerea pe primele 3 lun..... 685.491.000 lei 

DOCUMENTE DE ANEXAT LA CERERE

Documente care trebuie anexate – Vă rugăm verificaţi dacă lista este completă. În cazul în care nu anexaţi un document precizaţi motivele.

1. Certificat de înmatriculare la Registrul Comerţului, cod fiscal sau cod unic de înregistrare, actele constitutive ale societăţii cu eventualele modificări ulterioare

(
2. Certificat constatator emis de Camera de Comerţ teritorială – registrul ROLEG, atestând că solicitantul nu este falimentar sau subiect al unor procese pentru declararea falimentului, nu are activităţile suspendate şi nu are afacerile administrate de tribunal.

(
3. Bilanţul contabil cu anexe la 31 decembrie 2002 cu anexe, iar pentru societăţi comerciale nou înfiinţate, ultima situaţie financiară oficială.

(
4. Cea mai recentă balanţă de verificare a societăţii comerciale

(
5. Descrierea detaliată şi programarea activităţilor

(
6. Bugetul detaliat al activităţilor

(
7. Curriculum vitae ale persoanelor implicate în managementul proiectului

(
8. Planul de afaceri

(
9. Licenţe/certificate/autorizaţii/brevete pentru desfăşurarea activităţilor preconizate în cadrul proiectului.

(
10. Confirmarea solicitantului cu privire la co-finanţare (declaraţie pe proprie răspundere a Beneficiarului prin care acesta se angajează să asigure co-finanţarea proiectului )

(
11. Scrisoare de bonitate de la banca solicitantului, din care să rezulte o bună situaţie financiară a acestuia.

(
12. Certificat emis de Casa Judeţeană de Pensii din care să rezulte că solicitantul nu are obligaţii restante la plată către bugetul asigurărilor sociale de stat.

(
13. Certificat emis de organele teritoriale ale Direcţiei Generale de Finanţe Publice şi Control Financiar de Stat din care să rezulte că solicitantul nu are obligaţii restante la plată către bugetul de stat.

(
14. Certificat emis de Casa de Asigurări de Sănătate judeţeană din care să rezulte că solicitantul nu are obligaţii restante la plată către fondul asigurărilor de sănătate.

(
Precizare: societăţile comerciale care declară că nu au avut activitate vor anexa şi o dovadă în acest sens de la administraţia financiară.
DECLARAŢIA SOLICITANTULUI
	Declaraţie

	Declar pe proprie răspundere că informaţia furnizată în această Cerere şi orice altă informaţie furnizată ca suport pentru această cerere este completă şi corectă.

Declar că ajutorul financiar nerambursabil solicitat, dacã va fi acordat, va fi utilizat în mod exclusiv pentru scopurile declarate în această Cerere de Finanţare şi în anexele aferente.

Declar cã:

· societatea comercială nu are datorii neplătite la timp cãtre bugetul de stat şi către bugetele locale;

· locurile de muncă create prin acest proiect vor fi menţinute pe o perioadă de minim trei ani de la data primirii ajutorului financiar nerambursabil.

· maşinile, utilajele, instalaţiile sau echipamentele achiziţionate nu vor fi înstrăinate în perioada de funcţionare prevăzută prin Legea nr. 15/1994 privind amortizarea capitalului imobilizat în active corporale şi necorporale, cu modificările ulterioare.

Înţeleg că neîndeplinirea condiţiilor de mai sus ori prezentarea eronată sau falsă a acestor informaţii va duce în mod automat la respingerea proiectului sau, ulterior, la returnarea integralã a sumei primite ca ajutor financiar nerambursabil în cadrul acestui Program, dacă acesta a fost acordat.

Sunt de acord ca, în cazul în care va fi aprobatã aceastã Cerere de finanţare, sã semnez un contract de finanţare prin care mă angajez sã realizez proiectul propus în aceastã Cerere de finanţare.

Numele administratorului sau reprezentantului legal al societăţii
1.Achihăei Andrei Sebastian,

2.Duma Dan

Ştampila societăţii

Semnătura

Funcţia în societatea comercială

1.Director General

2.Administrator

Data 21.05.2003

	


MATRICEA CADRU LOGIC

	
	       Enunţ
	Cuantificare
	Mijloace de

verificare
	Ipoteze/Supoziţii

	Obiectiv

general
	Reducerea şomajului
	20% în 3 ani
	Statistici
	

	Obiective

specifice
	Creşterea veniturilor colectate la bugetul Consiliului Local Andrieşeni din taxele şi impozitele locale aferente noii activităţi economice desfăşurate;


	Colectarea taxelor şi impozitelor(100%)
	Documente,

facturi
	Exploatarea la un nivel superior a resurselor de material lemnos existente în zonă (menţionăm că această comună posedă suprafeţe extinse acoperite cu păduri de foioase – stejar, fag, plop etc.);

	Rezultate
	Creşterea nivelului de trai prin creşterea veniturilor persoanelor angajate şi a persoanelor beneficiare direct sau indirect de realizarea proiectului; 


	20%
	Sondaje in rîndul populaţiei din

zonă
	Extinderea pieţei activităţii desfăşurate la comunele vecine, care prezintă, de asemenea, un potenţial semnificativ şi care nu au posibilitatea prelucrării materialului lemnos (Buhăieni, Spineni, Fântânele, Rediu, Şoldana);



	Activitaţi
	Prelucrarea materialului lemnos propriu sau al clientului;

Producţia de cherestea;

Producţia de piese de stolerie sau tâmplărie;

Montarea acestor piese la cererea clientului;

Producerea de semifabricate din lemn necesare construcţiei de clădiri;
	Buget solicitat:

10.000 Euro
	Lista participanţi:

Din suport de curs.

Informaţii de pe internet.
	Interesul grupului de producţie pentru întrajutorarea comunitaţii.
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